


 
 
 
    
   
 
    [image: ブリッジ＆サン]
     



  

    
   

   
    

    

   

  

      
  
   	Home
	About Us
	メッセージ
	プロフィール



	業務概要
	M&Aアドバイザリー
	PMIアドバイザリー
	インド特化型支援



	会社概要
	実績
	Contact
	English

  
     

 


  
  
      

    

          成長し続けるベストパートナーを見つけ

グローバルなM&Aを日本企業へ

     
     
     
    


    

        
        
   

     


   

 


 
 


  
   

顧客ファーストを徹底

日本と海外をつなぐ唯一無二の架け橋に

「ブリッジ＆サン」という社名は、クライアントと海外企業をつなぐ架け橋となり、クライアントが成長し、太陽のように輝くという想いを込めてつけたものです。企業の売買にとどまらず、成長につながる海外企業とのM&Aをおこなうことが当社のミッションだと心得ております。

M&Aが成功するうえで大切なのは、最良のパートナーと契約することです。

そのために、ベストオブベストといえるM&Aパートナーをご紹介するとともに、現地の企業カルチャーを踏まえた多角的な契約交渉を進めてまいります。
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          MESSAGE

               成長し続けるベストパートナーを見つけ

グローバルなM&Aを日本企業に

               世界の国境を超えた数々のM&Aを手がけた経験や、日本企業が海外で成功に繋がる買収、適切な戦略を提供することを使命と考えています。海外進出、海外企業とのM&A、そして長期的な海外での成長をサポートし、更なる進化を目指して。より多くの日本企業がグローバル企業へと躍進するために、パートナーとして共に歩んでまいります。
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          PROFILE

                    ミシュラ　マニッシュ

( MANISH MISHRA)

株式会社Bridge & Sun 代表取締役



米国ハーバード大学経営大学院Executive MBA修了

株式会社スクエア・エニックスと合弁法人を設立,

代表取締役(CEO)

日本のバイオテクノロジー企業にて最高運営責任者(COO)兼

財務責任者(CFO)として東証マザーズへ上場。

日本マイクロソフト株式会社執行役員就任。

海外展開を希望する日本企業との継続的な発展の力になる

中・長期的成長をサポートする株式会社Bridge & Sun設立。

在日30年以上の経験と実績を活かし日本企業の海外戦略支援並びにM&Aを手掛ける。
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          COMPANY

                    Bridge & Sunは日本とインドの両方のルーツを強く持ち、日本本社、アメリカ、イギリス、インドパートナーと共にグローバルなM&Aを通じて異なる文化経済的背景を持つ国と日本企業との継続的な発展の力になる中・長期的な成長をサポートを行なっています。

また、SDGs活動としてクリーンエネルギーの推奨、インド・ビハール州ニランジャナスクールへの学習支援活動、障害者作業所支援を行なっております。

Bridge & Sunは、持続可能で豊かな社会を目指し、本業を通じた社会的責任を果たして参ります。

         

   

      
    Read More
   

     

  
 








  

    SERVICES

  
    ブリッジ＆サンは、企業の業績向上に寄与するすべてのプロセスでの支援サービスを包括的に提供しています。クライアントの信頼を決して裏切らないアドバイザーまたはパートナーとして、ビジネス戦略の策定から実務サポート、投資・業務提携の遂行にいたるまで、

統合的なサービスを提供しています。

  
 

 
 

    
      
    
     
      M&Aアドバイザリー

      一口にグローバル展開といっても、当然ながらそれぞれの市場には特徴があります。北米なら北米の、ヨーロッパならヨーロッパの、そしてアジアならアジアのビジネスルールがあり、その理解無しには世界的成功は難しいと言わざるを得ません。

      M&Aアドバイザリー

     

     
      

     

    
   
      
    
     
      PMIアドバイザリー

      海外企業とのパートナーシップ、または、海外企業への投資及び買収については、対象企業をしっかりと理解し、また、その後の事業の成功を現地パートナーと共に目指していく体制を築くべく、当初から緊密なコミュニケーションをとっていく事が不可欠です。

      PMIアドバイザリー

     

     
      

     

    
   
      
    
     
      インド特化型支援

      海外市場への進出は企業成長の入り口でしか無い一方で、特にインド市場においては進出後の経営体制が計画段階で考慮されていないだけでなく、現地の慣行を踏まえた経営が実行できていないケースが散見されます。

      インド特化型支援

     

     
      

     

    
   
     

  
      
       

      
       

      
       

     

   


  

  
   Read More
  


 

 





  TRANSACTIONS実績紹介

 
 
  
    
      
    
     オンラインビジネス・IT

     

    

    人材紹介・派遣サービス業、オンライン教育、eコマース、ソフトウェア開発、ゲーム等IT業界の企業買収案件を多くの国を対象として下記のアドバイザリー業務の実績。顧客数：24社以上 	北米、EU、インドネシア、タイ、マレーシア及びフィリピン向け 	インド向け 	日本国内向け

   
  
    
      
    
     ライフサイエンス・食品

     

    

    医薬、医療機器、バイオテクノロジー、健康食品等主に日本国内、北米、インド市場でのアドバイザリー業務の実績顧客数：18社以上 	インド向け 	日本国内向け 	北米、EU向けベストパートナー選定アドバイザリー 	マーケット進出戦略策定のための市場調査 	中

   
  
    
      
    
     製造・インフラ

     

    

    適合性測定装置、クリーンルーム、ロジスティック等顧客数：21社以上 	インド、タイ向け 	EU向けベストパートナー選定アドバイザリー 	マーケット進出戦略策定のための市場調査 	中長期的な成長に向けた戦略的な選択肢の提供 	提携候補先の会社、経営者の分析

   
  
    
      
    
     クリーンエネルギー・環境

     

    

    ソーラーエネルギー、風力発電、バイオマス、サステナブル素材等顧客数：9社以上 	インド、タイ向け 	日本向け 	EU向けベストパートナー選定アドバイザリー 	マーケット進出戦略策定のための市場調査 	中長期的な成長に向けた戦略的な選択肢の提供 	提携候補先
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